VERSNELLINGSTRAJECT SUPPORTROUTE

productversie 1-Jansen

OFFERTE VOOR SPECIFIEKE KLANT

productversie 0.1 productversie 1

ONTWIKKELING VAN GENERIEK
VERBOUWINGSPRODUCT

DOORONTWIKKELING NAAR SPECIFIEK
VERBOUWINGSPRODUCT VOOR WIJK & KLANTGROEP

Ontwikkelingssessies met alle
disciplines aan tafel

(installatie, opwekking, bouwfysica,
marktkennis, design, juridisch,
klantcommunicatie)

Wijksafari- Door-ontwikkelingssessies met

sessie en diverse disciplines aan tafel

deskresearch (installatie, opwekking, bouwfysica,
marktkennis, design, juridisch,
klantcommunicatie)

Werken aan. Funding-check Vergu_pning
nieuwe versies (e o e verkrijgen
van diverse

documenten

(waar nodig/

wenselijk)

WERKZAAMHEDEN
WERKZAAMHEDEN
WERKZAAMHEDEN

Strategisch fundament leggen: vanuit Werken aan

de essentie van het bedrijf/consorti- diverse

um een plek in de markt voor ogen documenten en
hebben een presentatie

Strategisch fundament verankeren: Financiéle
vanuit de essentie van het doorrekening
bedrijf/consortium een plek in de pilot en
markt kiezen opschaling

Klantcontact Offerte-document Werkplanning
onderhouden opstellen opstellen

Doorlichtings-
sessie

Werken aan Klantpresentatie-
nieuwe versies middelen

van diverse ontwikkelen en
documenten produceren

Prestatie- Product-
formulering en garantie specificatie
rolafbakening, 1-Jansen en extra opties
1-Jansen en diensten

1-Jansen

Propositie- Prestatie- Product-

formulering en garantie specificatie

rolafbakening, [1A] en extra opties

0.1 en diensten
0.1

Propositie- Prestatie- Product-
formulering en garantie specificatie
rolafbakening, 1 en extra opties
en diensten,
1

TUSSENRESULTATEN
TUSSENRESULTATEN

Design Samenwerkings- Woonhandleiding
(voor- en nabeeld) |l overeenkomst (in Onderhoudsplan
[1A] consortium en/of Monitoringplan

met strategische 0.1

partners)

0.1

Design Samenwerkings- Woonhandleiding
(voor- en nabeeld) @l overeenkomst (in Onderhoudsplan
consortium en/of Monitoringplan
met strategische 1
partners)
1

Design Woonhandleiding 10-dagen

(voor- en nabeeld) Onderhoudsplan stappenplan

1-Jansen Monitoringplan 1-Jansen
1-Jansen

TUSSENRESULTATEN

Offerte en
klantgesprek(ken)

Energie- 10-dagen Stakeholders-
karakteristiek stappenplan presentatie
gemiddelde 0.1

woning

Transmissie- Prijstool 10-dagen
en energie- stappenplan
berekening op 1
wijk/-klantgroep-

niveau

Klantpresentatie

TIJD
TIJD
TIJD

8

werksessies
van min. 2 uur *

werksessies werksessies *

van min. 2 uur *

Stukken
uitwerken en
besluitvorming

Stukken
uitwerken en
besluitvorming

Compleet | Offerte aanbod in
ma!(en aanwezigheid
[UEICHEE van coach bij

Doorlichtings- Werken aan
sessie stukken en
(2 uur) besluitvorming

funding check pilotwoningen
met coach

*met coach en steeds een andere expert

*met coach en expert waar nodig *met coach en expert waar nodig



